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PERFIL PROFESIONAL

Profesional comercial con experiencia en desarrollo de negocio, gestion de grandes cuentas, captacion de clientes y direccidon de
equipos de hasta 21 personas. Trayectoria en la implantacion de procesos comerciales, formacién de equipos y prospeccion a
puerta fria. Aporto conocimiento del sector de la hosteleria, tanto por las relaciones comerciales mantenidas con negocios del
sector en mi actividad actual como durante mi etapa empresarial en eventos. Orientado a resultados, a la fidelizacién y al
crecimiento rentable de las cuentas.

COMPETENCIAS CLAVE

Gestion y desarrollo de grandes cuentas ¢ Captacion y fidelizacion ¢ Negociacion y venta consultiva ¢ Implantacion de
procesos comerciales ¢ Formacion y liderazgo de equipos * Direccion de delegaciones ¢ Prospeccion a puerta fria ¢« Excel y
CRM

EXPERIENCIA PROFESIONAL

SECURITAS DIRECT ESPANA, S.A. | Noviembre de 2019 - Actualidad
Actividad comercial y responsabilidad como jefe de ventas

e Gestion de actividad comercial orientada a la captacién, seguimiento y fidelizacién de clientes.

e Responsabilidad en la implantacién de procesos, formacién de equipos y direcciéon de una delegacion de hasta 21 personas.

e Gestion de grandes cuentas y prospeccion comercial, incluida la captacién a puerta fria.

e Relacidn comercial con clientes de distintos sectores, incluida la hosteleria, con conocimiento de sus necesidades y dindmicas de
negocio.

EMPRESA PROPIA DE ESPECTACULOS Y EVENTOS | Marzo de 2006 — Agosto de 2012

* Gestion de actividad empresarial y relaciones con clientes, proveedores y colaboradores.

e En Campus Party Valencia (2006 y 2007), responsabilidad directa de dinamizar y fabricar el stand de Microsoft y coordinar a los
actores implicados, garantizando el cumplimiento de los estdndares de la marca. También participé en proyectos como Dindmica
Feria del Automovil para Renault y eventos para LUBASA.

e Desarrollo de relaciones comerciales con clientes de hosteleria, experiencia que aporta conocimiento directo del sector y de sus
necesidades.

VENTA COMERCIAL DE TELEFONiA | Experiencia anterior
Experiencia en venta comercial de telefonia, atencion al cliente y actividad orientada a objetivos.
EXPERIENCIA EN HOSTELERIA | Etapa anterior

Experiencia laboral previa en restaurantes, que complementa el conocimiento del funcionamiento cotidiano del sector.

FORMACION Y HERRAMIENTAS

Licenciatura en Arte Dramatico | Herramientas: Excel y CRM.

INFORMACION ADICIONAL

Residencia en Museros (Valencia).




